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Приложение к Договору №__________от _______________
	1
	Название вашего проекта
	«_____________»
Хорошенько подумайте над названием проекта. Своим значением, название должно полностью передать смысловую нагрузку. Не придумывайте сложных названий, не используйте не популярных иностранных или непонятных слов. Чем проще и понятней название, тем лучше проходит краудфандинг. (приложите фото или лолотип  к названию проекта)

	2
2.1
	Приветственные слова
Видео ролик до 2 мин, о краудфандинге (ссылка на youtube) 
	Приложите фото автора, или фото команды
Готовясь к краудфандингу, вы должны предоставить только профессиональные фотографии, желательно нанять профессионального фотографа и поставить задачу для чего назначена фотосъемка. Фотографии должны быть подходящими для каждого пункта с вопросом.

2.1 Видео ролик снимается специально под краудфандинг, не используйте материалы которые были сняты для других событий, или с других событий. Отнеситесь к краудфандингу серьезно и найдите время для его профессионального заполнения.



	3
	Расскажите об истории зарождения этого проекта
	Это короткая история- STORYTELLING о том, как вы придумали эту идею. В этом пункте запрещена спешка, найдите 3-4 часа, чтоб составить красивый, лаконичный животрепещущий текст. Чем чище, реальней ваша история, тем лучше для вас. Если история состоит из целого листа A4, необходимо между строчками разбавить текст интересными фотоснимками.  На данный объем подготовьте 3-4 фотоснимка. Проект должен быть визуально привлекающим.
Будьте честны перед публикой. Фальшь будет сразу замечен читателями. Если вы в банк сдаете с точными расчётами бизнес план, то в краудфандинг вы сдаете искренний и реальный STORYTELLING
Именно эта история должна пойти в соц сети в качестве промо, для получения лайков и репостов. Это придаст некой популярности вам.  К концу текста прикладывается ссылка краудфандинга.


	4 
	Что вами сделано уже для проекта? 
	 Расскажите подробно, что вы успели сделать. К каждому сделанному делу, приложите фотографию. Например, если вы открываете цветочный бизнес, то покажите обществу ваши былые начинания и достижения в виде плантаций и т.п. 
Повторимся еще раз, не жалейте денег на профессионального фотографа. У вас должны быть снимки, которые привлекут внимания к вашему проекту. 


	5
	Какую Миссию и Цель вы преследуете?
	Расскажите почему вам это важно?  Наверняка есть что-то чего не знаем мы, и вам во чтобы то ни стало, хочется доказать себе и обществу, что вы именно тот, кто сделает это. Иногда это патриотические нотки, иногда просто любовь к любимому делу. Не стесняйтесь, дайте нам вашу мысль. 

Приложите соответствующую фотографию.

	6
	 Какая сумма вам потребуется?
	Сумма, которую вы хотите запросить у народа, должна быть конкретной, чтоб достичь определенного результата. Будет не правильным если вы будете просить сумму на весь бизнес процесс, вплоть до зарплат сотрудников. На краудфандинговых платформах, обычно ищут только на завершение процесса. Например, вы уже написали книгу, и вам не хватает на печать тиража, или вы уже на стадии открытия кафе, и вам нахватают средства на тестомешалку для булочек и т.п. Подумайте очень хорошо, прежде чем указывать сумму. И запомните люди не верят в проекты, когда автор просит огромную сумму денег. Вкладчики посчитают, что такую сумму вы никогда не соберете, и, следовательно, ему как вкладчику не достанется вознаграждение. А также вкладчики не верят авторам, у которых нет «за спиной» сделанных дел для этого проекта , как говорится нет бэкгарунда.

	7
	 На что будут потрачены данные средства? (описать по-пунктно)
	Попробуйте описать не текстовой форме, а сделать  в красивой презентационной форме, как пример [image: image3.jpg]VECTORMAGES COM—VECTOR IMAGES.COM__VECTOR.
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	8
	 Что даст результат проделанной работы?
	 Мы верим, этот пункт очень важен для вкладчиков, так как меняет общество к лучшему. Постарайтесь описать какую пользу принесет проект, если вы сможете собрать деньги и реализуетесь как стартап.
В этом пункте нужна опять ваша хорошая фотография.



	9
	 Напишите короткую благодарность людям за денежные взносы.
	Напишите самую настоящую, искреннюю благодарность людям за взнос, который он сделает ради вашего проекта. 

	10
	 Что вы дадите людям если взнос будет 500 тг?
	 Как вы знаете, краудфандинг без вознаграждений не существует. Сядьте и подумайте, что вы дадите людям за вклады? Эти подарки вы раздадите после того, как ваш краудфандинг закончиться. Обычно предлагают тот товар, на что собирались деньги. Если собирали на тираж книги, то вкладчику дарите книгу, если тестомешалка, то на чай с булочкой, если на съемку клипа, то диск с песнями и тд.
Сумм с вкладами бывает много от трех и выше. Придумайте разные призы. Чем интересней приз, тем лучше краудфандинг. Запомните, призы не должны где-либо продаваться еще, тем более дешевле. Краудфандинг успешен у тех, кто сделал хороший приз, написал хороший Storytelling, и создал хорошую промо-кампанию для своего краудфандинга.

	11
	 Что вы дадите людям если взнос будет 3000 тг?
	 На ваше усмотрение

	12
	Что вы дадите людям если взнос будет 9000 тг?
	 На ваше усмотрение

	13
	Что вы дадите людям если взнос будет 15 000 тг?
	На ваше усмотрение

	14
	Что вы дадите людям если взнос будет 30 000 тг?
	 На ваше усмотрение

	15
	Хотите добавить еще сумму?
	На ваше усмотрение


И еще несколько рекомендаций,

Ваш краудфандинг нуждается в промо-поддержке, для этого необходимо:

1. Ежедневно писать посты в соц сетях о краудфандинге

2. Просить друзей репостить ваши посты о краудфандинге

3. Привлекать знакомых блогеров и журналистов.

4. Привлечь друзей к самому краудфандингу. Затем друзей ваших друзей, и всех незнакомых.

5. Подготовить презентацию для спонсоров, возможно в вашем проекте заинтересуется спонсоры и они смогут сделать крупный взнос. Так  логотип спонсора появится на сайте

6.  И последнее, устраивайте конкурсы, викторины, встречи и все ради краудфандинга. Делайте сборы по всяким поводам, главное достичь успеха. Только использовав все возможности, краудфандинг станет успешным. Под лежачий камень вода не бежит*)

Анкету-приложение необходимо прислать на email:  a.utegenova@tsd.kz
Условия сотрудничества:

1. Подписание договора с Автором идеи

2. Удержание комиссии 8% (коммерческие) 5% (социальные)

 0 %(благотворительные) от поступившей всей суммы, *при успешном сборе

3. Если сбор не составил 50% заявленной суммы, то проект не является успешным, и денежные средства возвращаются вкладчикам

4. Если сбор составил *более 50%, то проект считается успешным, после завершения сбора, деньги переводятся на счет Автора.

5. Деньги временно находятся на расчетном счете ТОО «Start Time»
6. Автор имеет право запустить краудфандинг на 30 и более дней. Максимально 90 дней.
При возникновении вопросов краудфандинга звонить по тел.: 266-77-88, 8-705-766-77-88

Генеральный Директор «Start Time» Утегенова Азиза
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